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Skupina Coop se rozhodla zahajit spolu-
praci v oblasti telekomunikaci s vyznamnymi
spoleénostmi v tomto segmentu - Vodafone CR
a Materna Communications. Diky vybéru partner(
a znalosti potfeb zakaznik( chce Coop Mobil nabid-
nout lidem presné takové sluzby, jaké potfebuji. Pfi-
pravovany start nového ¢eského virtualniho opera-
tora je planovan na podzim roku 2013. Zakaznici se
mohou ovéem tésit jiZ nyni na sluzby a bonusy, které
v oblasti telekomunikaci dosud nebyly poskytovany.
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?‘?“g Spole¢nost Qanto CZ se rozhodla reago-
~ 7 vat na zvySenou poptavku zakaznikl, ktefi
dlouhodobé volaji po nowych chutich a pfijatelnych
cenach narodniho moku. Proto predstavila nové pivo
Kousek - svétlé vycepni pivo s obsahem alkoholu
4,4 % objemu. ,Kousek si nehraje na pivni patok ani
na namysleny snobsky drink, chutna sportovetm,
workoholiklim, inZzenyrkam i klukim ze sousedstvi.
Kousek nedéla rozdily a nesoudi vas za to, co si
k nému déate. Je tu, abyste po napiti citili to, co my -

QANTO PR
KA

EDVADj

2 e

KOUSEK / ;

M8l jsam Byr *

souznéni a poté&Seni chutovych bunék,” dopliuje
manaZerka komunikace Andrea Karlova s tim, Ze
pivo Ize objednavat u obchodnich zastupct této
firmy Qanta za 790 K¢ véetné DPH. Velkoobchod
Qanto jej dodava v 501 KEG sudech.

Petr Hfibal
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Na grafu je jasné patrny narist

prodeje na prakticky dvojnasob- (1) éiSLA:
nou hodnotu pfi souc¢asné iispo-
fe vazaného kapitalu o 35 pro-
cent. lhned poté, co byl systém
Planning Wizard nasazen do
ostrého provozu, mohla spoleé-
nost Bonavita zrusit pronajem
externich skladovych ploch a do
dnesni doby vyuZiva interni skla-
dovou kapacitu. Co tomu pred-
chazelo?

(MinMax)

Spoleénosti Logio a Bo-
navita, ktera patfi mezi nejvétsi
vyrobce a prodejce vyrobki ra-
cionalni vyzivy v Ceské republice

a je vyznamnym evropskym hra- aoq;\ecq’q,bo
¢em na trhu snidanovych cerea- ok

lii, zahajily spolupréaci v kvétnu
2009.

SITUACE PRED
IMPLEMENTACI

Tehdejéi situaci, ve které se Bonavita
nachazela, Ize popsat velmi jednoduse: siiné
rostouci firma, nedostacujici skladové kapa-
city, z toho plynouci zbyteény prondjem exter-
nich skladovych ploch, sloZitd distribuce
mezi sklady a planovana expanze na nova
teritoria. To vSe fizené relativné decentrali-
zované ve stavajicim informacnim systému
bez podpory planovani a optimalizace.

[ zéasoby (K&)

Vyvoj trzeb a zasob pfed a po implementaci systému Planning Wizard

B Prodej (K&)

Zdroj: Logio, 2013

O PRINOSY SYSTEMU PLANNING
WIZARD (MINMAX):
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Na vdechny kliCové oblasti firmy, od top
managementu a marketingu pres obchod, plano-
vani vyroby aZ po nakup surovin, obalt a produktd,
byl spole€nosti Logio nasazen systém Planning
Wizard (MinMax). Na strané zékaznik(l dokaze
kaZdy den analyzovat miliony prodejnich transakci,
identifikovat sezonnost, automaticky odstranit
extrémni hodnoty, predpovidat budouci prodeje
a Gcinky promocnich akci. Ve vyrobé a nakupu
potom navrhuje spravné mnozstvi k vyrobé nebo
objednani produktt, surovin a oball. Pi jakékoliv
zméné prodejniho forecastu tak vyroba i nakup
ihned reaguji. Systém se prepoéitava &tyrikrat
denné, takZe podporuje vysokou flexibilitu Bonavity
na jakékoliv zmény. Navrhuje objednavky a plany,
které firmé zarudi, Ze jejich kliové polozky budou
dostupné, zékaznik spokojeny a pfipraveny zaplatit.
VSechna oddéleni ve firmé sle- .

duji stejna &isla, priority i ukazatele  JASNA
vykonnosti. = z
ZPETNA

Systém neustale vwhodnocuje
VAZBA

citlivost poloZek na rdzné promoc-

ni aktivity, monitoruje jejich zisko-

vost a redlny Uginek jak v prodejich, tak hrubé marZi.
Dokéaze automaticky navrhnout, které promoakce se
vyplati v daném obdobi u zadkaznika realizovat a za
jakych podminek. A marketingu tak dava jasnou
zpétnou vazbu o potfebach trhu.

Petr Hfibal
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